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Na co zwrocic¢ uwage przy
wyborze formy finansowania
wozkoéw widtowych

Nie przeptacaj. Finansuj madrze.
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Wodzki widtowe sg jednym z wazniejszych elementdw infrastruktury

operacyjnej. Od ich dostepnosci i niezawodnosci zalezy ciggtosé

proceséw logistyki wewnetrznej. Jednak decyzja o zakupie lub wynajmie

wézkow to nie tylko wybdr modelu czy marki, ale przede wszystkim

decyzja finansowa, ktéra ma bezposredni wptyw na ptynnosé¢, bilans

i efektywnos¢ operacyjng firmy.

Na rynku dostepnych jest kilka form finansowania sprzetu. Kazda z nich

ma inne konsekwencje dla budzetu, podatkéw, amortyzacji, a takze

elastycznosci operacyjnej. Celem niniejszego opracowania jest

przedstawienie czynnikdéw, ktére nalezy wzigé pod uwage przy wyborze

najlepszego sposobu finansowania wézkéw widtowych.
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Zakup ze srodkéw
wtasnych

Wdzek staje sie |Srodkiem trwatym,

a koszt rozliczany jest poprzez
amortyzacije.

Cena wdzka widtowego kupionego za gotéwke albo

w leasingu finansowym, nie moze zostac¢ wrzucona

w catosci w koszty od razu, w miesigcu zakupu, poniewaz srodek
trwaty, to cos, co bedzie stuzyto firmie przez dtuzszy czas
(wiecej niz rok).

Zamiast jednorazowego kosztu, ksiegowo rozbija sie te wartosé
na mniejsze czesci - tzw. odpisy amortyzacyjne, ktére ksieguje
sie co miesigc lub co rok przez np. 5 lat (to standardowy okres
amortyzacji dla wézkdw).

ZALETY:

Petna wtasnosé, brak
zobowigzan, mozliwos¢
szybkiej odsprzedazy.

WADY:

Jednorazowy wysoki
wydatek, zamrozenie
kapitatu, wptyw na

wskazniki ptynnosci.

100 000 zt =] 60 mc = 1666,67 zt/mc

PRZYKLAD:

Wdzek widtowy kupiony za 100 000 zt netto, a jego okres amortyzacji to 5 lat (czyli 60 miesiecy).
Co miesigc zatem wlicza sie w koszty po 1 666,67 zt jako ,amortyzacja”, a dopiero po 5 latach cata
kwota , przejdzie” przez koszty uzyskania przychodu. Jest to dobra opcja dla firm o wysokiej ptynnosci

finansowej, chcgcych unika¢ zobowigzan leasingowych.
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Leasing operacyjny

Leasing operacyjny to najczesciej

wybierana forma finansowania ZALETY:

wézkéw widtowych w sektorze MSP Nie obcigza bilansu (poza MSSF
" , . . 16), szybkie wdrozenie,

oraz w firmach, ktore cenig sobie PRSI TR T

elastycznoscé i chca rozliczaé koszty
leasingu bez angazowania duzego
kapitatu na start. WADY:

Brak wtasnosci, ograniczenia

W tym modelu wézek pozostaje wtasnoscig leasingodawcy, a klient
umowne (limit godzin, zakres

ptaci ustalong miesieczna rate za jego uzytkowanie. Umowa trwa zwykle . . . »
ubezpieczenia), koniecznosé¢

od 24 do 60 miesiecy i koriczy sie mozliwoscig wykupu lub zwrotem
wykupu lub zwrotu.

sprzetu. Korzysci podatkowe i ksiegowe:
= miesieczne raty leasingowe sg w catosci kosztem uzyskania

przychodu, co przektada sie na obnizenie podstawy opodatkowania.

W wiekszosci przypadkéw leasing operacyjny nie pojawia sie w bilansie
firmy, co poprawia wskazniki zadtuzenia i ptynnosci, o ile firma nie
raportuje wg MSSF 16 (do 2019 roku leasing operacyjny nie byt widoczny
w bilansie lecz byt traktowany jak zwykty koszt (poza bilansem).

Po wejsciu MSSF 16, firmy zobowigzane do raportowania wg standardéw
MSSF muszg ujmowac wiekszos$¢ umdw leasingowych (w tym
operacyjnych) jako zobowigzania w bilansie tak, jakby byty to kredyty.

= podatek VAT od catej wartos$ci wézka jest rozliczany ratalnie, razem
z kazdg fakturg leasingowg, co zmniejsza obcigzenie podatkowe

W pierwszym miesigcu.
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Leasing finansowy

Leasing finansowy to forma
finansowania, w ktdrej uzytkowany
sprzet trafia| od razu do majagtku firmy
leasingobiorcy.

W przeciwieristwie do leasingu operacyjnego, nie ma tu rozdziatu miedzy
wtascicielem a uzytkownikiem, mimo ze formalnie wtascicielem
pozostaje leasingodawca do czasu sptaty, to w sensie ksiegowym

i podatkowym wdézek ,nalezy” do klienta juz od pierwszego dnia umowy.
Wdzek widtowy jest ujmowany tu jako srodek trwaty, a jego wartos¢
podlega amortyzacji. Raty leasingowe sg rozbite na czes¢ kapitatowag
(sptata wartosci wézka) oraz odsetkowg (koszt finansowania).

W przeciwienstwie do leasingu operacyjnego, leasing finansowy zawsze
widnieje w bilansie firmy niezaleznie od tego, czy stosuje ona MSSF 16,

czy nie.

Kiedy leasing finansowy ma sens?

= Gdy firma planuje dtugoterminowe uzytkowanie sprzetu

(powyzej 5 lat).

Gdy zalezy jej na wtasnosci wézka od razu, np. w zwigzku
z amortyzacja i ulgami podatkowymi.
= Gdy nie chce wigzac sie z dostawca ustug serwisowych
(jak w przypadku najmu full-service).
= Gdy prowadzi inwestycje wspétfinansowang z funduszy (np. UE) -

czesciej wymagajg one posiadania tytutu wtasnosci.

Aspekty podatkowe i ksiegowe

= Amortyzacja. Wézek amortyzuje firma leasingobiorcy, co daje jej
kontrole nad tempem i harmonogramem odpisdw.

= VAT. Podatek VAT od catej wartosci leasingowanego sprzetu nalezy

zaptaci¢ z géry, razem z pierwszg fakturg, a to moze oznaczaé

jednorazowe wigksze obcigzenie.

= Bilans. Sprzet trafia do aktywdw trwatych, a zobowigzanie leasingowe

do pasywow. Wptywa to na wskazniki zadtuzenia i struktury majgtku.

= Koszty uzyskania przychodu. Do kosztéw podatkowych firma zalicza
odsetki leasingowe i odpisy amortyzacyjne, a nie catg rateg, jak

w leasingu operacyjnym.
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ZALETY:

Wtascicielem staje sie
leasingobiorca, brak
ograniczen uzytkowych,
brak obowigzku zwrotu
sprzetu, bardziej
przewidywalne koszty.

WADY:

Wyzsze obcigzenie
poczatkowe (np. petny
VAT z gdry), koniecznos¢
wykazywania w bilansie,
mniejsze korzysci
podatkowe niz przy
leasingu operacyjnym,
brak elastycznosci, bo
sprzet jest przypisany do
firmy, bez mozliwosci
tatwej wymiany lub
zwrotu.
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Najem krotkoterminowy

Idealny do pokrycia sezonowych lub awaryjnych potrzeb, takich jak
na przyktad zwiekszony wolumen zamdéwien. Umowa od kilku dni do
Kilku miesiecy.| Brak potrzeby inwestycji i serwisu.

ZALETY: WADY:
Elastycznosé, brak dtugoterminowych Wyzsze koszty jednostkowe, ograniczony
zobowigzan, zero formalnosci majgtkowych, wybdr modeli, brak mozliwosci
petna obstuga serwisowa. personalizacji wozka.

Najem dtugoterminowy
(full service)

Najem dtugoterminowy (full service) to rozwigzanie
,premium”. Zapewnia dostep do sprawnej i nowoczesnej floty
bez potrzeby jej posiadania i serwisowania. Jest szczegdlnie
polecany firmom, ktdre stawiajg na efektywnosg,
automatyzacje kosztéw i bezpieczeristwo operacyjne. Firma
nie kupuje ani nie leasinguje wézka - wynajmuje go na okres
zwykle od 3 do 7 lat. W odrdznieniu od klasycznego leasingu,

w modelu full service rata najmu obejmuje nie tylko koszt

ZALETY:
uzytkowania wézka, ale takze petng opieke serwisowg,
przeglady, naprawy, ubezpieczenie, a czesto réowniez sprzet Stata rata, petna przewidywalnos¢ kosztéw,
zastepczy w razie awarii. Dla klienta oznacza to maksymalng brak koniecznosci zarzgdzania flota.
prostote i przewidywalnos$¢ kosztowa, bez potrzeby
angazowania sie w zarzadzanie flota.
Najwazniejsze cechy: -
= Umowa zawierana na kilka lat (najczesciej 60 miesiecy), Brak wtasnosci sprzetu, w dtugim
= Stata, przewidywalna rata miesieczna obejmujaca: horyzoncie (np. 6-8 lat uzytkowania) tgczny
* wynajem sprzetu, koszt najmu moze przewyzszy¢ koszt

- peten serwis i przeglady, zakupu lub leasingu, wiec ten model

= ubezpieczenie OC/AC/NW, optacalny jest gtéwnie przy intensywnej
eksploatacji i tam, gdzie kluczowa jest

= opony, baterie, czesci eksploatacyjne, o .

dostepnosc¢ techniczna.

= dostepnos¢ sprzetu zastepczego.

= Mozliwos¢ wymiany sprzetu po okreslonym czasie.




Tabela poréwnawcza form
finansowania wozkow widtowych

Okres finansowania

Wtasnosé sprzetu

Wykup po

zakoriczeniu umowy

Ujecie w bilansie
(MSSF 16)

Koszty w KUP
(Koszt Uzyskania
Przychodu)

Serwis
i ubezpieczenie

Elastycznosé
(zmiana, zwrot)

Dostepnos¢ sprzetu
zastepczego

Dostosowanie
sprzetu

Idealne
zastosowanie

Zaangazowanie
kapitatowe

Najem
krétkoterminowy

1 dzien-12 miesiecy

Dostawca

Dostawca

Brak

Naliczany od raty
miesiecznie

Tak (od 2019)

Cata rata

W cenie

Bardzo wysoka

Tak (zaleznie od
umowy)

Ograniczone

Sezonowe potrzeby,
awarie

Brak

Najem
dtugoterminowy
(Full Service)

2-7 lat

Dostawca

Dostawca

Opcjonalny

Naliczany od raty
miesiecznie

Tak

Catarata

W cenie (petna
obstuga)

Srednio-wysoka

Tak (gwarantowana)

Umiarkowane (na
start umowy)

Ciggta eksploatacja,
brak przestojow

Brak

Leasing operacyjny

2-5 lat

Dostawca

Dostawca

Opcjonalny

Naliczany od raty
miesiecznie

Tak

Cata rata

Zaleznie od umowy

Niska

Nie zawsze

Duze

Standardowe
uzytkowanie
Srednioterminowe

Minimalne
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Leasing finansowy

2-7 lat

Klient po
zakoriczeniu umowy

Po stronie klienta

Obowigzkowy lub
uzgodniony

Ptatny z géry od
catej wartosci

Tak

Odsetki +
amortyzacja

Po stronie klienta

Niska

Nie

Petne

Ched posiadania
sprzetu na wtasnosé

Srednie




Kryteria wyboru formy
finansowania wézkow widtowych

Nie ma jednej| ,najlepszej” |formy finansowania.

Wszystko zalezy od potrzeb operacyjnych, sytuacji finansowej firmy, strategii rozwoju oraz intensywnosci uzytkowania sprzetu.
Ponizej przedstawiamy zestawienie najwazniejszych kryteriéw, ktére powinny by¢ brane pod uwage przy wyborze pomiedzy
leasingiem, najmem krétkoterminowym a najmem dtugoterminowym full service.

Okres uzytkowania sprzetu

Okres uzytkowania Rekomendowana forma finansowania

Krécej niz 12 miesiecy Najem krétkoterminowy
1-3 lata Najem dtugoterminowy (lub leasing operacyjny)
4-7 lat Leasing operacyjny / finansowy
Powyzej 7 lat Zakup lub leasing finansowy

WNIOSEK:

Im dtuzszy czas uzytkowania, tym wiekszy sens ma leasing finansowy lub zakup. Najem optaca sie przy krétszych i bardziej

elastycznych okresach.

Intensywno$¢é eksploataciji

Intensywnosé pracy Najlepsze rozwigzanie

Sezonowo / okazjonalnie Najem krétkoterminowy
Codziennie, 1-2 zmiany Leasing operacyjny lub najem dtugoterminowy
Intensywnie, 3 zmiany, duza rotacja Najem dtugoterminowy (full service)

WNIOSEK:

Im bardziej intensywna eksploatacja, tym wieksze znaczenie ma petna obstuga serwisowa i szybki dostep do czesci zamiennych.
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Mozliwosci ksiegowe i podatkowe

I S ey e
Catarata Odsetki + amortyzacja Catarata

WNIOSEK:

Firmy, ktére chcg maksymalizowac koszty podatkowe lub amortyzowad sprzet samodzielnie, czesciej wybierajg leasing

finansowy.

7

Wtasnosé i kontrola nad sprzetem

Tak, chcemy mie¢ ,na wtasnos¢” Leasing finansowy / zakup

Nie, wystarczy uzytkowanie Leasing operacyjny / najem

WNIOSEK:

Jedli dla firmy wazne jest posiadanie wézka jako aktywa trwatego, leasing finansowy bedzie optymalny. Jesli nie - wynajem

eliminuje potrzebe angazowania kapitatu.

7

Elastycznos¢ i mozliwosé zmian

Mozliwos¢ wezesniejszego zwrotu Niskie Bardzo wysoka Srednia
Dopasowanie do sezonowosci Niskie Wysokie W}/SOKIe
(z odpowiednig umowa)
tatwos$¢ wymiany sprzetu w trakcie Niskie Wysoka Srednia-wysoka
WNIOSEK:

Firmy dziatajgce w niestabilnym srodowisku rynkowym, sezonowe lub projektowe, powinny rozwazac¢ przede wszystkim formy

najmu.
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Serwis i wsparcie techniczne

Oczekiwania klienta Odpowiednia forma

Petne wsparcie, minimum formalnosci Najem dtugoterminowy full service
Wtasny dziat serwisowy Leasing finansowy / zakup
Naprawy dorazne Najem krétkoterminowy
WNIOSEK:

Jedli firma nie chce lub nie moze zajmowac sie obstugg techniczng wézkdw, najlepiej postawi¢ na model full service,

zapewniajgcy dostepnosé sprzetu i minimalizacje przestojow.

Oprocentowanie - co realnie oznacza dla klienta?

Przy wyborze leasingu czy finansowania, oprocentowanie wptywa bezposrednio na tagczny koszt uzytkowania wézka. Ale samo

,oprocentowanie” bywa niejednoznaczne, bo rézne firmy podaja je w inny sposéb. Oto, co warto wiedzie¢:

RRSO vs. nominalne oprocentowanie

= Nominalne oprocentowanie (np.,6%") brzmi atrakcyjnie, ale nie zawiera dodatkowych kosztdéw (prowizji, ubezpieczenia, optat

manipulacyjnych).

= RRSO (Rzeczywista Roczna Stopa Oprocentowania) uwzglednia wszystkie koszty, wiec to ona daje Ci realne poréwnanie
réznych ofert.

Co wptywa na wysokos$¢é oprocentowania?

= Rodzaj finansowania - najczesciej najem dtugoterminowy ma statg miesieczng optate, bez jawnego ,oprocentowania”. Leasing
i kredyt juz tak.

= Wartosc¢ wézka - im drozszy, tym wieksza baza do naliczania odsetek.
= Okres finansowania - dtuzszy czas = wieksze odsetki.

= Twoja zdolnos¢ kredytowa - im lepsza kondycja firmy, tym lepsze warunki moze uzyskac.

Uwaga na haczyki

= Niektdre firmy leasingowe podajg bardzo niskie oprocentowanie, ale ,,rekompensujg” to wysokg optatg wstepna,
obowigzkowym ubezpieczeniem lub kosztami wykupu.

= Nalezy porédwnywac oferty zawsze tacznie (tgczny koszt leasingu/najmu), a nie tylko ,procent”.
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Przyktad poréwnania (symulacja):

Forma Cena netto Optata Rata Wartosé
finansowania wozka poczatkowa | miesieczna wykupu

10 000 zt

Leasing operacyjny 100 000 zt 60 mies. 1300 zt 1000 zt 89 000 zt Odsetki

(10%) w racie
: . . RRSO:
Wtasny dziat serwisowy [EleJoeNele]o}2: 60 mies. 0zt 2100 zt 0zt 126 000 zt 8 5%
270
Naprawy dorazne 100 000 zt 60 mies. 0zt 2000 zt 0zt 96 000 zt Serwis
(wartosc) W cenie

UWAGA: Dane symulowane. Rzeczywiste warunki zalezg od oferty.

Wptyw RRSO na catkowity koszt leasingu (60 mies., 100 000 zt)

165 000
160 000
155 000

150 000

taczny koszt leasingu (zt)

145 000

150 000

145 000

140 000

135000

5 7 9 1 13
RRSO (%)

Powyzszy wykres jasno pokazuje, jak bardzo wzrost RRSO

wptywa na taczny koszt leasingu dla kwoty 100 000 zt na 0o k 116 667 Zt
60 miesiecy: )

= przy RRSO 5% catkowity koszt to ok. 116 667 zt -
= przy RRSO 13% rosnie az do 136 667 zt

ok. 136 667 zt
Réznica ponad 20 000 zt pokazuje, jak wazne jest nie tylko

poréwnywanie wysokosci rat, ale przede wszystkim RRSO _

i kosztu catkowitego.
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Najczestsze btedy przy wyborze
formy finansowania

W praktyce obserwujemy, ze |wiele firm popetnia podobne btedy
przy wyborze modelu finansowania wézkéw widtowych. Ponizej
zestawiamy te wystepujgce najczesciej wraz z krétkim
komentarzem, dlaczego warto ich unikaé.

» Kierowanie sie wytgcznie wysokoscig miesiecznej raty

Niska rata moze oznaczad wyzszy koszt catkowity, dtugi okres finansowania lub brak ustug dodatkowych.

» Nieuwzglednianie kosztéw serwisu i przestojéow
Usterka to nie tylko koszt naprawy - to réwniez przestdj operacyjny. Jesli forma finansowania nie zawiera serwisu, warto to

przeliczyé.

» Brak analizy ROI (zwrotu z inwestycji)
Czasem drozszy najem moze by¢ bardziej optacalny dzieki oszczednosciom operacyjnym (np. mniej przestojéw, wyzsza

dostepnos¢ sprzetu).

» Niedopasowanie do cyklu zycia sprzetu

Zakup na wtasnos¢ moze nie mie¢ sensu, jesli wézek po 4 latach nie spetnia juz wymagan technicznych lub norm

bezpieczeristwa.




Dane rynkowe i trendy dla Polski
w latach 2024-2025

W 2024 roku branza leasingowa w Polsce osiggneta rekordowy wynik. Zwigzek Polskiego Leasingu poinformowat, ze firmy
leasingowe sfinansowaty $rodki trwate na tagczng kwote 110,5 mld zt, co oznacza wzrost 0 10,4% wzgledem roku 2023. To jeden
z najwyzszych wynikéw w historii tego rynku. Segment maszyn i urzadzen, ktéry obejmuje m.in. wézki widtowe, systemy
transportu bliskiego i wyposazenie produkcyjne, wzrdst o0 5% r/r, co potwierdza utrzymujaca sie sktonnos¢ firm do inwestowania
w modernizacje i automatyzacje proceséw wewnetrznych. Rdwnolegle zmienia sie sposdb korzystania z wézkdw widtowych:
coraz wiecej firm zamiast zakupu decyduje sie na elastyczne formy finansowania. Szczegdlnie najem dtugoterminowy z petna
obstuga serwisowa. Wynika to gtédwnie z potrzeby ograniczenia ryzyka kosztéw nieplanowanych oraz checi przewidywalnosci
wydatkoéw operacyjnych.

W badaniu EFL z 2022 roku pt. ,,MSP wynajmuja czy kupuja?”:

= 68% = 62%
l. o n o
firm z sektora MSP uznato zbyt dtugi czas 62% przedsiebiorstw wskazato na rosngce koszty

oczekiwania na serwis za jedna z gtéwnych napraw i cze$ci zamiennych.

przeszkdd w posiadaniu sprzetu na wtasnosé,

Cho¢ dane te pochodza sprzed kilku lat, nadal sg przytaczane w analizach branzowych i uznawane za aktualne, biorgc pod
uwage utrzymujacgy sie inflacje kosztéw i problemy z dostepnoscia technikéw serwisowych w taricuchach dostaw.

Obserwacje rynkowe z 2024 r.:

= firmy czesciej podpisujg umowy najmu wézkéw na okres 3-5 lat z petng obstugg techniczng i dostepem do sprzetu
zastepczego.
= najem krétkoterminowy zyskat popularnos¢ zwtaszcza w sektorze e-commerce, produkcji sezonowej i dystrybucji FMCG.

= elastyczne finansowanie pozwala ograniczy¢ CAPEX (naktady inwestycyjne) i przenie$¢ koszty do OPEX (koszty operacyjne),
co jest istotne z punktu widzenia zarzadzania ptynnoscia i raportowania finansowego.

WNIOSKI:

Rynek finansowania wézkdéw widtowych przechodzi od modelu ,,posiadania” do modelu ,uzytkowania”. Firmy chca sprzetu
dostepnego, niezawodnego i przewidywalnego kosztowo, niezaleznie od tego, kto jest jego formalnym wtascicielem. Prognozy

na 2025 rok wskazujg na dalszy wzrost udziatu elastycznych form finansowania, takich jak:
= najem dtugoterminowy (full service),

= leasing operacyjny z serwisem,

= hybrydowe modele pay-per-use.

Tendencja ta zwigzana jest z optymalizacjg struktury kosztéw (przesuniecie inwestycji z CAPEX do OPEX) oraz rosngcym

naciskiem na zarzadzanie dostepnoscia, a nie wtasnoscig sprzetu.

Zrédta: Zwigzek Polskiego Leasingu (ZPL), Raport EFL 2022, FMleasing.pl, get-a-truck.pl




Rekomendacje WDX - jak dobra¢
odpowiedni model finansowania

Na podstawie tysiecy zrealizowanych projektéw, rekomendujemy:

Leasing operacyjny, gdy: Najem dtugoterminowy, gdy: Leasing finansowy, gdy:

= firma chce roztozy¢ inwestycje = wazna jest przewidywalnos¢é = wozki majag by¢ wykorzystywane
w czasie, ale zachowad mozliwosé kosztéw i szybka dostepnosé przez wiele lat, a klient chce sta¢
wykupu sprzetu, sprzetu zastepczego, sie wtascicielem juz po zaptacie

= wézki beda eksploatowane > klient potrzebuje petnej obstugi ostatniej raty.
w stabilnych warunkach, z niskim serwisowej ,w pakiecie”, = istotne jest ujecie sprzetu
ryzykiem uszkodzen, » wodzki majg byé elastycznie w bilansie jako aktywo trwate.

= wazna jest optymalizacja wymieniane co kilka lat, bez = firma chce korzysta¢ z amortyzacji
podatkowa - raty leasingowe angazowania srodkéw trwatych. po swojej stronie.

mozna w catosci wrzucaé w koszty.

Zakup za gotéwke, gdy: Najem krétkoterminowy, gdy:
= firma ma nadwyzki finansowe = potrzeby sg tymczasowe, np.
i planuje dtugoterminowe, sezonowe zwiekszenie wolumenu
intensywne wykorzystanie sprzetu, pracy lub awaria innego sprzetu,
= istnieje potrzeba petnej kontroli = liczy sie elastycznos¢ czasowa
nad modyfikacjami technicznymi i brak dtugoterminowych
sprzetu, zobowigzan,

= liczy sie natychmiastowa
amortyzacja i brak obcigzen

ratalnych.

Profesjonalna analiza to podstawa

Dobdr optymalnej formy finansowania powinien by¢ efektem szczegétowej analizy operacyjnej i finansowej. W WDX oferujemy
doradztwo poparte doswiadczeniem i danymi. Nie sprzedajemy standardowych rozwigzan, tylko , szyjemy je na miare” potrzeb

klienta.

Wybdr odpowiedniego modelu finansowania wézkéw widtowych wptywa na:

= efektywnos¢ kosztowa,
= niezawodnos¢ operacyjna,

= elastycznos¢ rozwoju firmy.

NA CO ZWROCIC UWAGE PRZY WYBORZE FORMY FINANSOWANIA WOZKOW WIDLOWYCH
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O Grupie WDX

Jako wytgczny przedstawiciel Crown i Bobcat w Polsce oraz fabryczny
dystrybutor Combilift, oferujemy wdézki widtowe do niemal wszystkich

zastosowan intralogistycznych - nowe i uzywane.

Do dyspozycji naszych Klientdw oddajemy mobilny zespdt serwisowy -
otrzymasz szybkie wsparcie techniczne kiedykolwiek i gdziekolwiek go
potrzebujesz! Zakres oferty serwisowej ma charakter modutowy -

wybierasz te pozycje, ktére odpowiadajg Twoim potrzebom operacyjnym.
W trosce o petng satysfakcje naszych Klientdw uruchomilismy
Europejskie Centrum Serwisowe o powierzchni 5000 m?, w ktérym

znajduje sie magazyn centralny czesci zamiennych zapewniajacy szybki
dostep do komponentéw eksploatacyjnych.

Marki wézkéw widtowych w ofercie WDX
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Nie przeptacaj.
Finansuj madrze.

= +48 801332 629
= info@wdx.pl

= wdx.pl = wozkicrown.pl » wozkibobcat.pl = wozkicombilift.pl



